
MARKTNOTIZEN 

Serra: Übernahme durch Wintersteiger 

Von links: Hans Fritz sen., Johann Fritz, Mag. 
Harold W. Kostka (CFO, Wintersteiger), Dr. Flore­

stan von Boxberg (CEO, Wintersteiger), Andreas 

Doubrava, Christian Mayer. Foto: reschfoto.at 

Die Wintersteiger AG übernimmt rückwir­

kend zum 1. Januar die Serra Maschinen­

bau GmbH. Serra entwickelt, produziert 

und vertreibt mit rund 40 Mitarbeitern Ma­

schinen und Sägeblätter für die mobile so­

wie stationäre Sägewerkstechnik. 2018 war 

der Umsatz auf 6,4 Millionen Euro gestie­

gen. Die Sägewerke ergänzen das Winter­

steiger-Produktportfolio im Geschäftsfeld 

Woodtech (Dünnschnitt-Sägemaschinen, 

Sägeblätter, Automatisierungslösungen 

und Anlagen für die Holzausbesserung). In 

Hinblick auf die Wertschöpfungskette der 

Holzverarbeitung wird das Geschäftsfeld 

erweitert: Stämme mit einem Durchmesser von bis zu 160 Zentimeter werden mit den Serra-Sä­

gewerken aufgetrennt und können anschließend mit Wintersteiger-Dünnschnitt-Sägemaschinen 

weiterverarbeitet werden. 

„Mit dem Zukauf setzt Wintersteiger in doppelter Hinsicht auf Wachstum. Einerseits gibt es für 

die Serra-Produkte Wachstumsmöglichkeiten in bisher nicht oder kaum bearbeiteten Märkten, in 

denen Wintersteiger über eine gut ausgebaute Vertriebsstruktur verfügt - so zum Beispiel in den 

USA. Andererseits kann Wintersteiger den bestehenden Vertrieb von Serra an Sägewerke nutzen, 

um damit vor allem Bandsägeblätter, aber auch Dünnschnitt-Sägemaschinen abzusetzen", erklärt 

Dr. Florestan von Boxberg, Vorstandsvorsitzender der Wintersteiger AG. 

Johann Fritz, geschäftsführender Gesellschafter von Serra: ,,Bereits seit 15 Jahren gibt es zwischen 

Wintersteiger und Serra eine sehr gute Partnerschaft, die nun intensiviert und ausgebaut wird. 

Beide Firmen verbindet, neben den idealen Produktergänzungen, eine ähnliche Unternehmens­

philosophie. Nach 20 Jahren in der Geschäftsleitung verlasse ich das Unternehmen aus schwerwie­

genden familiären Gründen, weiß es aber bei Wintersteiger in besten Händen." 

Wintersteiger wird am Standort Rimsting und an der Marke Serra festhalten. Die Geschäftsführung 

der Serra Maschinenbau GmbH übernehmen der bisherige Geschäftsleiter Christian Mayer und DI 

(FH) Andreas Doubrava, Prokurist der Wintersteiger AG. 

www.serra-sawmills.com • www.wintersteiger.com 

•:•i:• holz-transporte.eu 

Holz-Transporte.eu ist die professionelle Frachtenbörse für 
den Rundholztransport. Wir bringen im deutschsprachigen 
Raum holzverarbeitende Firmen mit Speditionen zusammen. 
Nutzen Sie unser breites Netzwerk und sparen damit Zeit, 
Geld und Aufwand. 

Besuchen Sie uns auf www.holz-transporte.eu und profitieren 
Sie von unseren Dienstleistungen. 

Oder rufen Sie einfach an: Telefon: 05552 / 91013 
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Lorenz Müller: 
Hausmesse Mitte April 

Die Schwarzwälder Firma Lorenz Müller 

Land- und Forstmaschinen organisiert eine 

Hausausstellung. Am Sonntag, den 14. Ap­

ril, werden am Firmensitz in Oberwolfach 

unter anderem HSM-Forstspezialschlepper, 

Forstschlepper der Firmen Valtra und Lind­

ner, lbex-Steilhangmäher sowie Kleingeräte 

und Forstkleidung von Husqvarna, Stihl und 

Pfanner zu sehen sein. 

www.forstmaschinen-mueller.de 

Hiab: Hiab Connedivity 
und Vorbereitung für 
Hi-Connect sind Serie 

Ab sofort wird jeder bis Ende des Jahres 

bestellte Hiab-Ladekran in Deutschland ab 

Werk mit Hiab Connectivity ausgestattet 

sein und eine Vorbereitung für die vernetzte 

Anwendung Hi-Connect erhalten. Als zusätz­

lichen Vorteil können die Kunden den Ser­

vice Hi-Connect drei Monate lang kostenlos 

testen. 

„Für unsere Kunden entstehen dabei keine 

Mehrkosten, dafür aber viele Vorteile: Zum 

einen können sie sich während der kostenlo­

sen Testphase mit der Anwendung vertraut 

machen und aus den Daten lernen, zum an­

deren können sie sich auch im Nachhinein 

und zu jedem Zeitpunkt dazu entscheiden, 

den Service zu nutzen", erklärt Rouven Pis­

tol, Produktmanager für Hiab-Ladekrane in 

Deutschland. 

Mit Hi-Connect bekommt der Kunde Echt­

zeit-Daten über Einsatz- und Betriebszustand 

seiner Hiab-Geräte direkt auf den PC oder 

das Smartphone. Flottenmanager behalten 

die Leistungskennzahlen (KP\s) im Auge, die 

für die Wartungen verantwortlichen Perso­

nen wissen jederzeit über den Zustand der 

Geräte Bescheid und Sicherheitsbeauftragte 

können riskante Maschineneinsätze ver­

meiden. 

www.hlab.de 


